
एक अ  वसाय योजना  और सं त होती है। आपके उ ोग से बाहर का  इसे समझने म स म होना चा हए।

इस टे लेट म वसाय योजना के येक अनुभाग के लए नदश शा मल ह  इसके बाद संबं धत भरने यो य कायप क शा मल ह।

समाधान बाहर।

नराधार दावे या ापक बयान देने से बच। आपक  योजना को पढ़ने वाले नवेशक  ऋणदाता और अ य लोग यथाथवाद  अनुमान देखना चाहगे और उ मीद करगे क 
आपक  धारणाए ंत य  के साथ सम थत ह ।

एक वसाय योजना लखना आपक  कंपनी शु  करने के हर चरण के बारे म यान से सोचने का अवसर है ता क आप सफलता क  तैयारी कर सक। यह आपके 
लए अपने ावसा यक वचार म कसी भी कमजो रय  क  खोज करने का अवसर है  उन अवसर  क  पहचान कर जन पर आपने वचार नह  कया होगा  और 
योजना बनाए ं क आप उन चुनौ तय  से कैसे नपटगे जो उ प  होने क  संभावना है। जब आप अपनी ावसा यक योजना के मा यम से काम करते ह तो अपने साथ 
ईमानदार रह। संभा वत सम या  पर काश न डाल  इसके बजाय  आंकड़ा

अपनी योजना लखने म लगने वाला अ धकांश समय शोध और चतन म तीत होना चा हए। आपके ारा शा मल कसी भी जानकारी के ोत  स हत अपने शोध 
का द तावेजीकरण करना सु न त कर।

यह सु न त करने के लए क यह वतनी और ाकरण संबंधी ु टय  से मु  है और सभी आंकड़े सट क ह  अपनी पूण योजना को ूफरीड कर या कसी ने 
इसे आपके लए ूफरीड कया है ।

एक टाटअप वसाय योजना कई उ े य  को पूरा करती है। यह आपके वसाय को व पो षत करने के लए नवेशक  या उधारदाता  को समझाने म मदद कर सकता है। 
यह भागीदार  या मुख कमचा रय  को आपक  कंपनी म शा मल होने के लए राजी कर सकता है। सबसे मह वपूण बात यह है क यह आपके नए वसाय के लॉ च और वकास 
का मागदशन करने वाले रोडमैप के प म काय करता है।

उ ोग श दजाल या श दावली के अ त योग से बच।

नदश  म अं तम खंड  अपनी योजना को प र कृत करना  उन तरीक  के बारे म बताता है  ज ह आपको व श  उ े य  के लए अपनी योजना को संशो धत करने क  आव यकता हो 
सकती है  जैसे क बक ऋण ा त करना  या खुदरा जैसे व श  उ ोग  के लए।

टाटअप बजनेस के लए बजनेस लान टे लेट
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ापार क  योजना

कंपनी का नाम

वेबसाइट यूआरएल

सड़क पता 

ईमेल पता

गली का पता 

दनांक डाल

शहर रा य का पन नंबर
वसा यक रभाष
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गोपनीय समझौता

डोमेन  कृ त म गोपनीय है  और पाठक ारा इसका कोई भी कट करण या उपयोग गंभीर हो सकता है

ह ता र

नुकसान या त

यह से  ल खत अनुम त के बना

नाम टाइप कया आ या मु त

अनुरोध पर  अधोह ता री पाठक तुरंत इस द तावेज़ को वापस कर दगे

इस लए  अधोह ता री खुलासा नह  करने के लए सहमत ह

दनांक

।

यह एक वसाय योजना है। इसका मतलब तभू तय  क  पेशकश नह  है।

अधोह ता री पाठक वीकार करता है क ारा दान क  गई कोई भी जानकारी

।

इस वसाय योजना म  जनता म मौजूद जानकारी के अलावा

।
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I. नदश  कायकारी सारांश

ल त ाहक

कौन सा अनूठा व य ताव आपको सफल होने म मदद करेगा

अपने कायकारी सारांश को कुल मलाकर एक या दो पृ  तक सी मत रख।

. आपके उ पाद और या सेवा का ववरण। आप अपने लए कन सम या  का समाधान कर रहे ह

. वसाय के लए व ीय कोण। य द आप व ीय उ े य  के लए वसाय योजना का उपयोग कर रहे ह  तो  प से बताए ं क 
आपको कतना पैसा चा हए  आप इसका उपयोग कैसे करगे  और यह कैसे आपके वसाय को अ धक लाभदायक बना देगा।

. आपके ावसा यक वचार का अवलोकन एक या दो वा य ।

. वसाय के लए आपके ल य। आप एक साल  तीन साल म कारोबार के कहां होने क  उ मीद करते ह
पांच साल

अपनी ावसा यक योजना पूरी करने के बाद  अगले पृ  पर अपना कायकारी सारांश लखने के लए इस अनुभाग पर वापस आए।ं

कायकारी सारांश पढ़ने के बाद  पाठक  को आपके वसाय क  एक बु नयाद  समझ होनी चा हए  इसक  मता के बारे म उ सा हत होना चा हए  और आगे 
पढ़ने के लए पया त च होनी चा हए।

. आपक  त धा और आपके वसाय म या अंतर है। आप कसके खलाफ ह  और

कायकारी सारांश आपक  ावसा यक योजना का सबसे मह वपूण ह सा है। अ सर  यह एकमा  ह सा होता है जो एक संभा वत नवेशक या 
ऋणदाता यह तय करने से पहले पढ़ता है क आपक  शेष योजना को पढ़ना है या नह । इसे आपके ावसा यक वचार के त आपके उ साह को  
करना चा हए और पाठक  को इसके बारे म उ सा हत करना चा हए।

. आपका ता वत ल य बाजार। आपके आदश ाहक कौन ह

कायकारी सारांश को नीचे दए गए येक के बारे म सं ेप म बताना चा हए।

. आपक  बंधन ट म और उनका पूव अनुभव। वे मेज पर या लाते ह जो आपके वसाय को त धा म बढ़त देगा

अपनी शेष ावसा यक योजना को पूरा करने के बाद  अपना कायकारी सारांश अं तम लख। इस तरह  आपने अपने टाटअप के सभी त व  के बारे म सोचा 
होगा और उ ह सं ेप म तुत करने के लए तैयार रहगे।
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कायकारी सारांश बाक  वसाय 
योजना को पूरा करने के बाद लख।
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तीय. नदश  कंपनी ववरण

जो आपके ापार दशन के लए मह वपूण हो सकता है।

. ल य बाजार

ए। आपका वसाय कन मू य  से जीता है  ईमानदारी  अखंडता  म ती  नवाचार और समुदाय मू य ह

. उ ोग अपने 
उ ोग का वणन कर और या आपके वसाय को त ध  बनाता है  या उ ोग बढ़ रहा है  प रप व या र है  उ ोग कोण द घका लक 
और अ पका लक या है  आपका वसाय अनुमा नत उ ोग प रवतन  और वृ य  का कैसे लाभ उठाएगा  आपके त धय  का या हो सकता है 
और आपका वसाय सफलतापूवक कैसे त धा करेगा

ाहक ह।

. कंपनी दशन और 

होना  उदाहरण के लए  आपके डॉगी डे केयर सटर के लए आपक   एक रा ीय ृंखला  चाइज़ी बनने या कसी बड़ी कंपनी को बेचने 
क  हो सकती है।

कंपनी ववरण पढ़ने के बाद  पाठक को आपके वसाय के मशन और  ल य  ल य बाजार  त ध  प र य और कानूनी संरचना क  बु नयाद  समझ होनी 
चा हए।

बी। वजन आपके वसाय के लए द घका लक कोण को दशाता है। आप अंततः इसे या चाहते ह

ए।
. कानूनी संरचना या आपका 

वसाय एकमा  वा म व  एलएलसी  साझेदारी या नगम है  आपने इस वशेष कार के वसाय को य  चुना  बी। य द एक से अ धक 
वामी ह  तो  कर क वा म व कैसे वभा जत होता है। य द आपके पास नवेशक ह  तो उनके शेयर  का तशत बताए।ं यह जानकारी 

नवेशक  और उधारदाता  के लए मह वपूण है।

अपने द घका लक और अ पका लक ल य  के साथ साथ कोई भी मील का प र या बचमाक न द  कर जसका उपयोग आप अपनी ग त को मापने के 
लए करगे। उदाहरण के लए  य द आपका एक ल य सरा ान खोलना है  तो मील के प र म एक व श  ब  मा ा तक प ंचना या नए बाजार म 
ाहक  क  एक न त सं या के साथ अनुबंध पर ह ता र करना शा मल हो सकता है।

यह खंड आपके वसाय के मूल त व  क  ा या करता है। न न म से येक को शा मल कर

इस अनुभाग को पूरा करने म आपक  सहायता के लए अगले पृ  पर कंपनी ववरण कायप क का उपयोग कर।

. कंपनी के ल य

एक मशन टेटमट आपक  कंपनी के होने के कारण का एक सं त ववरण है। यह माक टग टैगलाइन के प म छोटा हो सकता है MoreDough 
एक ऐसा ऐप है जो उपभो ा  को उनके गत व  को मज़ेदार  सु वधाजनक तरीके से बं धत करने म मदद करता है  या अ धक शा मल  
डॉगी टे स एक डॉग डेकेयर और ू मग सैलून है जो सु वधाजनक सेवा  म वशेष ता रखता है। शहरी पालतू पशु ेमी। हमारा मशन सेवा  सुर ा 

और पा रवा रक वातावरण दान करना है  जससे त कु े के मा लक अपने कु े क  बु नयाद  ज रत  क  देखभाल करने म कम समय तीत कर सक 
और अपने पालतू जानवर  के साथ अ धक समय बता सक।  सामा य तौर पर  इसे रखना सबसे अ ा है एक या दो वा य  के लए आपका मशन टेटमट।

आप इसे माक टग लान से न म गहराई से कवर करगे। यहां  सं ेप म बताए ं क आपका ल य कौन है

. कंपनी मशन टेटमट
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कंपनी ववरण वकशीट

.

मू य
दशन

उ ोग

.

सोहबत

.

.

कंपनी वजन

.
तयो गय

.

वा यक नाम

वा म व
कानूनी ढांचा

ल य और मील के प र

कथन

ल त बाजार

कंपनी मशन
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III. नदश  उ पाद और सेवाएं

यह अनुभाग कायकारी सारांश और कंपनी ववरण म शा मल आपके उ पाद  और सेवा  के बारे म मूलभूत जानकारी पर व तृत है। वचार करने के लए 
यहां कुछ आइटम दए गए ह

ाहक  का चेहरा। बताए ं क सम या या है और आपका उ पाद या सेवा इसे कैसे हल करती है। इसके लाभ  वशेषताए ंऔर अ तीय ब  
ताव या ह  आपका एकमा  समाधान नह  होगा येक वसाय म त ध  होते ह  ले कन आपको यह समझाने क  आव यकता है क 

आपका समाधान सर  क  तुलना म बेहतर य  है  एक ाहक आधार को ल त करता है जसे आपके तयोगी अनदेखा कर रहे ह  या कुछ अ य 
वशेषता है जो इसे त धा म बढ़त देती है।

. कोई भी मा लकाना वशेषता जो आपको त धा मक लाभ देती है  या आपके पास अपने उ पाद पर पेटट है या पेटट लं बत है  या आपके 
पास कसी उ पाद या सेवा को बेचने के लए आपू तकता  या व े ता  के साथ वशेष अनुबंध ह  जसे आपका कोई भी तयोगी नह  बेचता 
है  या आपके पास ऐसे उ पाद  तकनीक या सेवा का लाइसस है जसक  अ य धक मांग और या कम आपू त है

इस अनुभाग को पूरा करने म आपक  सहायता के लए अगले पृ  पर उ पाद और सेवा ववरण वकशीट का उपयोग कर।

. उ पाद या सेवा ारा हल क  जाने वाली सम या  येक वसाय को उस सम या को हल करने क  आव यकता होती है जो उसके

उ पाद और सेवा अनुभाग को पढ़ने के बाद  पाठक को इस बात क   समझ होनी चा हए क आपका वसाय या करता है  ाहक  के लए यह कस सम या का 
समाधान करता है  और अ तीय ब  ताव जो इसे त ध  बनाता है।

बशत  आपू तकता  नमाता  और या भागीदार  के साथ संबंध  का ववरण शा मल कर जो ाहक  को उ पाद या सेवा देने के लए 
आव यक ह।

प र श  म कसी भी उ पाद या सेवा ववरण  जैसे तकनीक  व नदश  च  फोटो  पेटट द तावेज और अ य समथन जानकारी शा मल कर।

. आपक  कंपनी के उ पाद और या सेवाएं  आप या बेचते ह  और यह कैसे न मत होता है या

. आप अपने उ पाद या सेवा क  क मत कैसे तय करगे  अपने उ पाद या सेवा के मू य नधारण  शु क  सद यता या प े क  संरचना का वणन कर। 
आपका उ पाद या सेवा मू य नधारण के मामले म त ध  प र य म कैसे फट बैठता है या आप न न तर  म य सीमा या उ  अंत पर 
ह  वह मू य नधारण रणनी त आपको ाहक  को आक षत करने म कैसे मदद करेगी  आपका अनुमा नत लाभ मा जन या है
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उ पाद और सेवा ववरण वकशीट

सेवा वचार

बौ क
संप

वशेष
फ़ायदे

वशेष

अनोखा

पर मट

वशेषताएँ

उ पाद

सीमाए ंऔर

सेवा

ापार

देयताएं

ववरण

नाम

उ पादन और वतरण

उ पाद

आपू तकता
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चतुथ। नदश  वपणन योजना

तीयक बाजार अनुसंधान ापार संगठन  और प का  प का  और समाचार प  जनगणना के आंकड़  और जनसां यक य ोफाइल जैसे ोत  से ा त 
जानकारी है। आप यह जानकारी ऑनलाइन  पु तकालय  म  वा ण य मंडल  से  आपके उ ोग को बेचने वाले व े ता  से या सरकारी एज सय  से ा त कर 
सकते ह।

• उ  वपणन लागत

• ौ ो गक  म प रवतन
• अथ व ा म बदलाव

• ांड पहचान चुनौ तयां

आपक  योजना के इस भाग को  करना चा हए

• आपके उ ोग म प रवतन

• आपके उ ोग का कुल आकार • उ ोग म झान 
 या यह बढ़ रहा है या सकुड़ रहा है  • आपके ल त बाजार का कुल आकार  
और आपको ा त करने के लए कौन सा ह सा यथाथवाद  है

• यो य कमचा रय  क  तलाश

अपनी कंपनी क  कमजो रय  और संभा वत खतर  के साथ साथ इसक  ताकत और संभा वत अवसर  क  पहचान करने के लए अगले पृ  पर SWOT व ेषण 
वकशीट का उपयोग कर।

• ल त बाजार म झान  या यह बढ़ रहा है या सकुड़ रहा है  ाहक क  ज रत या ाथ मकताए ंकैसी ह

• वशेष तकनीक या पेटट क  आव यकता

 

बदल रहा है

• शु क और कोटा • आपके 
उ ोग म संघीकरण

. वेश म बाधाएं

. धमक  और अवसर

यह खंड आपके उ ोग  त ध  प र य  आपके ल त बाजार और आप उन ाहक  के लए अपने वसाय का वपणन कैसे करगे  इस पर ववरण दान 
करता है।

आपके टाटअप को वेश म कन बाधा  का सामना करना पड़ता है  और आप उ ह कैसे र करने क  योजना बना रहे ह  वेश के लए बाधा  म शा मल हो सकते ह

एक बार जब आपका वसाय आपके ारा बताए गए वेश क  बाधा  को पार कर लेता है  तो उसे कन अ त र  खतर  का सामना करना पड़ सकता है  बताए ं क न न ल खत 
आपके टाटअप को कैसे भा वत कर सकते ह

. बाजार अनुसंधान

• उ  टाटअप लागत

• सरकारी नयम  म बदलाव

शोध दो कार के होते ह  ाथ मक और तीयक। ाथ मक बाजार अनुसंधान वह जानकारी है जसे आप वयं एक  करते ह। इसम त धय  क  
पहचान करने के लए ऑनलाइन जाना या शहर म वाहन चलाना शा मल हो सकता है  ऐसे लोग  का सा ा कार या सव ण करना जो आपके ल त ाहक  के 
ोफाइल म फट ह  या आप जस खुदरा ान पर वचार कर रहे ह  उस पर ै फ़क गणना कर रहे ह।

• उ  उ पादन लागत
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SWOT व ेषण वकशीट

धमक

या आपक  कोई ताकत आपक  कमजो रय  को सुधारने या आपके खतर  का मुकाबला करने म मदद कर सकती है  य द ऐसा है  तो कृपया नीचे वणन कर 
क कैसे।

उ पाद  सेवा

ऊपर द  गई जानकारी के आधार पर  आपके ता का लक ल य अगले कदम या ह

ताव

ऊपर द  गई जानकारी के आधार पर  आपके द घका लक ल य अगले कदम या ह

ांड माक टग

कमचारी एचआर

व

ताकत

संचालन

कमजो रय

बंधन

अवसर

बाज़ार
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• श ण

• आय

• आकार

. मुख तयोगी

• आयु

• सेवा अनुबंध

• वसाय म चरण टाटअप  वकास  प रप व

अपने ल त ाहक समूह  क  पहचान कर  और येक समूह के लए एक जनसां यक य ोफ़ाइल बनाए ं जसम न न शा मल ह

• उ पाद वतरण

• उ ोग

अ य  तयो गय  को भी शा मल कर। उदाहरण के लए  य द आप एक रे तरां खोल रहे ह जो उपभो ा  के ववेकाधीन खच पर नभर 
करता है  तो बार और नाइट लब अ य  त ध  ह।

वसाय  के लए

इस खंड म  आपके ारा दान क  जाने वाली कसी भी ब प ात सेवा  क  ा या कर  जैसे

आपके पास एक से अ धक ल त ाहक समूह हो सकते ह। उदाहरण के लए  य द आप खुदरा व े ता  जैसे वतरक  के मा यम से उपभो ा  को उ पाद 
बेचते ह  तो आपके पास कम से कम दो कार के ल त ाहक होते ह  वतरक वसाय  और अं तम उपयोगकता उपभो ा ।

येक ेणी म त धय  के बारे म जानकारी एक  करने के तरीक  पर वचार मंथन करने के लए अगले पृ  पर त ध  डेटा सं ह योजना का 
उपयोग कर।

वसाय योजना म आप जो सबसे बड़ी गलती कर सकते ह  उनम से एक यह दावा करना है क आपके पास कोई त धा नह  है।  हर वसाय म तयोगी 
होते ह। आपक  योजना को यह दखाना होगा क आपने अपनी पहचान कर ली है और यह समझते ह क अपने वसाय को कैसे अलग कया जाए। यह खंड 
चा हए

. ल त ाहक

ाहक के कोण पर यान क त करना सु न त करते ए  अपने सभी उ पाद  या सेवा  का वणन कर। येक उ पाद या सेवा के लए

• श ा का तर

• वा षक ब

• समथन जारी है

• लग

• जगह

• वारंट  गारंट

उपभो ा  के लए

• जगह

• सबसे मह वपूण वशेषता  का वणन कर। इसके बारे म या खास है  • सबसे मह वपूण लाभ  का वणन 
कर। यह ाहक के लए या करता है

अपने ल त ाहक का वणन कर। इसे आदश ाहक या खरीदार व के प म भी जाना जाता है।

उन मुख कंप नय  क  सूची बनाए ंजो आपके साथ त धा करती ह नाम और ान स हत  ऐसे उ पाद जो आपक  और या सेवा  से त धा करते ह 
जो आपके साथ त धा करते ह। या वे बोड भर म त धा करते ह  या केवल व श  उ पाद  के लए  कुछ ाहक  के लए या कुछ भौगो लक े  म

• वसाय

. उ पाद सेवा सु वधाए ँऔर लाभ

• धन वापसी नी त
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तयोगी डेटा सं ह योजना

आकार लाभ दता

क मत

एक बार जब आप अपने मुख त धय  क  पहचान कर लेते ह  तो अपने वसाय क  तुलना उनके वसाय से करने के लए अगले पृ  पर त ध  व ेषण वकशीट का उपयोग कर।

लाभ वशेषताएं

बाजार क  रणनी त
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सोहबत
त ा

उ पाद

पहले कॉलम म सूचीब  येक कारक के लए  मू यांकन कर क या आपको लगता है क यह आपके वसाय और आपके त धय  के लए एक ताकत या कमजोरी 
एस या ड यू  है। फर रक कर क  से  के पैमाने पर आपके ल त ाहक के लए येक कारक कतना मह वपूण है   ब त मह वपूण    ब त मह वपूण 
नह । अपने त ध  फायदे और नुकसान क  ा या करने के लए इस जानकारी का उपयोग कर।

क मत

तयोगी

गुणव ा

जगह

उप त

ए

चयन

ब  व ध

सेवा

करने के लए मह व

े डट नी तयां

व ापन देना

व सनीयता

ाहककारक

रता

म

वशेष ता

छ व

तयोगी बी तयोगी सी

त ध  व ेषण वकशीट
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. चार बजट

• वषयव तु का ापार

बताए ं क वे आपके ांड का समथन कैसे करगे।

• केबल टेली वज़न

• मोबाइल वपणन

आप अपने वसाय ांड के लए कौन सी छ व पेश करना चाहते ह

• ट

व ापन म शा मल हो सकते ह

• सामा जक मी डया वपणन

• मुंह क  बात

• नरंतर आधार पर ये सं याए ंआपके प रचालन योजना बजट म शा मल ह गी

व भ  ल त बाजार  तक प ँचने क  लागत का पता लगाने म सहायता के लए अगले पृ  पर माक टग य रणनी त चाट का उपयोग कर।

इस खंड म  आपके ारा उपयोग क  जाने वाली माक टग और व ापन रणनी त क  ा या कर।

• ापार वेबसाइट

• नेटव कग

आप कस मी डया म व ापन दगे  य  और कतनी बार

• जनसंपक

ऊपर दए गए माक टग और व ापन आउटरीच पर आप कतना खच करने क  योजना बना रहे ह

अब जब आपने अपने उ ोग  उ पाद  सेवा  ाहक  और त धा का आकलन कर लया है  तो आपको अपने वसाय के ान बाजार के अपने अ तीय खंड  के साथ साथ आपक  
त आप अपनी कंपनी को ाहक  के सामने कैसे पेश करना चाहते ह  क   समझ होनी चा हए।  इ ह एक छोटे पैरा ाफ म समझाइए।

आप अपने वसाय क  माक टग के लए कन डज़ाइन त व  का उपयोग करगे  इसम आपका लोगो  साइनेज और इंट रयर डज़ाइन शा मल है।

• रे डयो

• सच इंजन अनुकूलन

• ऑनलाइन

• रेफरल

• ईमेल ापार

• ापार क  शो

• टाटअप से पहले ये नंबर आपके टाटअप बजट म जाएगंे

. आप अपने उ पाद सेवा क  माक टग कैसे करगे

वपणन म शा मल हो सकते ह

. पो जश नग  आला

• ट माक टग साम ी ोशर  लायस  बज़नेस काड

• घर से बाहर
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ल य बाजार 

वा षक माक टग बजट टे लेट डाउनलोड कर । आपके ारा एक त क  गई जानकारी का उपयोग करके  अपना वा षक माक टग बजट बनाए।ं

एक बार

मा सक या वा षक

खच

ल य बाजार 

खच

ल य बाजार 

म लागत

वपणन य रणनी त चाट
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• या आपक  मू य नधारण रणनी त आपक  त को दशाती है  • अपने त धय  के 
साथ अपने मू य  क  तुलना कर । या वे उ  न न या समान ह  य

स वस।

• आपक  ाहक सेवा और े डट नी तयां या ह गी

आपने उ पाद और सेवाएं  अनुभाग म मू य नधारण के बारे म सं ेप म बताया  अब और अ धक व तार म जाने का समय आ गया है। आप क मत कैसे नधा रत करने क  योजना बना रहे ह  
यान रख क कुछ छोटे वसाय अपने लाभ मा जन को नुकसान प ंचाए बना क मत पर त धा कर सकते ह। सबसे कम क मत क  पेशकश करने के बजाय  औसत क मत के साथ जाना 
और गुणव ा पर त धा करना बेहतर है और

अपने मू य नधारण म सहायता के लए अगले पृ  पर मू य नधारण रणनी त वकशीट का उपयोग कर।

• आपके ाहक  के लए क मत कतनी मह वपूण है  यह एक नणायक कारक नह  हो सकता है।

. मू य नधारण
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मू य आधा रत

अपने मू य नधारण मॉडल चयन का ीकरण दान कर।
अपनी मुख उ पाद लाइन सेवा पेशकश  पर रणनी त क  जानकारी शा मल कर। अपने सलाहकार के साथ चचा करने के लए उ ोग बाजार था  
और कसी भी वचार क  सूची बनाए।ं

अ य

वा यक नाम

आपके उ पाद को बनाने ा त करने या 
आपक  सेवा दान करने क  लागत  साथ ही लाभ 

कमाने के लए पया त

आप न न म से कौन सी मू य नधारण रणनी त अपनाएगंे  एक गोला।

आपके त ध  लाभ और ांड 
क थत मू य  के आधार पर

लागत आ ध य

मू य नधारण रणनी त वकशीट
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य द आपक  कोई रणनी तक साझेदारी या मुख वतरक संबंध ह जो आपक  सफलता का कारक ह गे  तो उ ह यहां समझाए।ं

य द आपने अभी तक अपने वतरण चैनल  को अं तम प नह  दया है  तो आप जस वतरण चैनल पर वचार कर रहे ह  उसके फायदे और नुकसान का आकलन करने 
के लए अगले पृ  पर वतरण चैनल मू यांकन कायप क का उपयोग कर।

आप अपने उ पाद  और या सेवा  को बेचने के लए वतरण के कन तरीक  का उपयोग करगे  इनम शा मल हो सकते ह

. ान या ता वत ान

य द आपने कोई ान चुना है  तो बताए ं क आपको य  लगता है क यह आपके टाटअप के लए एक अ ा ान है।

• खुदरा

य द आपने अभी तक कोई ान नह  चुना है  तो बताए ं क आप कसी ान म या खोज रहे ह और य  इसम शा मल ह

• य  ब

• ाहक  के लए सु वधाजनक ान

• ईकॉमस
• थोक

• कमचा रय  और ाहक  के लए पया त पा कग
• सावज नक प रवहन या मुख सड़क  से नकटता • ान का कार औ ो गक  खुदरा  
आ द
• आस पास के वसाय  के कार

• ब  बल के अंदर

• बाहरी ब  त न ध

अपने भवन के ान पर यान द  न क भौ तक भवन पर। आप उस पर बाद म  संचालन अनुभाग म चचा करगे।

• ओईएम

. वतरण चैनल
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तयां

वतरण चैनल 

बंधन

वतरण चैनल 

अनुभव

वतरण चैनल 

टाफ
मता

वेश म आसानी

यो ा फक

वपणन

नकटता

ज़ रत

लागत

तयोगी

वतरण चैनल आकलन कायप क
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एक SCORE मटर आपके वसाय के अनु प आपक  माक टग योजना को पूरा करने म आपक  मदद कर सकता है। एक SCORE संर क खोज।

य द आपने पहले ही कुछ ब  कर ली है  तो आप उ ह अपने अनुमान  के आधार के प म उपयोग कर सकते ह। य द  अ धकांश टाटअ स क  तरह  आपने अभी तक कुछ भी नह  बेचा है  तो 
आपको अपने माकट रसच  अपनी ता वत माक टग रणनी तय  और अपने उ ोग डेटा के आधार पर अनुमान बनाने क  आव यकता होगी।

दो पूवानुमान बनाएं  एक सव े  अनुमान  प र य आप वा तव म या उ मीद करते ह  और एक सबसे खराब त  प र य जस पर आपको व ास है क आप कसी भी तरह से प ंच 
सकते ह ।

अनुसंधान और धारणा  पर नोट्स रख जो इन ब  पूवानुमान  को वक सत करने म जाते ह। व  पोषण के ोत जानना चाहगे क आपने सं या  के आधार पर या कया।

.  महीने क  ब  का पूवानुमान

माक टग योजना अनुभाग को पढ़ने के बाद  पाठक को यह समझना चा हए क आपके ल त ाहक कौन ह  आप उ ह कैसे बाजार म लाने क  योजना बना रहे ह  आप कस ब  और वतरण चैनल 
का उपयोग करगे  और आप त धा के सापे  अपने उ पाद सेवा को कैसे रखगे।

ब  पूवानुमान डाउनलोड कर ैडशीट और महीने दर महीने ब  ेपण बनाने के लए इसका इ तेमाल कर।
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जे। आपके वसाय को भा वत करने वाला कोई भी पयावरण  वा य या काय ल संबंधी नयम

जॉब एना ल सस वकशीट डाउनलोड कर और उपरो   के उ र देने म आपक  सहायता के लए इसका उपयोग कर।

क। आपके उ ोग को भा वत करने वाला कोई वशेष नयम l. बॉ ग 
आव यकताएं  य द लागू हो

बी। भवन का कार खुदरा  औ ो गक  वा ण यक  आ द

यह खंड आपके वसाय के दै नक संचालन क  ा या करता है  जसम उसका ान  उपकरण  का मक और . शा मल ह

सी। ज़ो नग तबंध

याए।ं

डी। य द आव यक हो तो ाहक  कमचा रय  आपू तकता  और प रवहन के लए सुग यता e. कराया  रखरखाव  उपयो गता  
बीमा और कसी भी नमाण या रीमॉडे लग लागत स हत लागत f. उपयो गता

. का मक
आपके वसाय को कस कार के क मय  क  आव यकता होगी  ववरण  कर जैसे

. उ पादन

. कानूनी वातावरण

एम। कस कार के कमचारी  या कोई लाइसस या शै क आव यकताए ंह

आपका वसाय कस कार के कानूनी वातावरण म संचा लत होगा  आप कानूनी आव यकता  को संभालने के लए कैसे तैयार ह  ववरण शा मल 
कर जैसे

आप अपने उ पाद का उ पादन कैसे करगे या अपनी सेवा कैसे दगे  अपनी उ पादन व धय  का वणन कर  आपके ारा उपयोग कए जाने वाले उपकरण और 
आपके ारा बेची जाने वाली चीज़  के उ पादन म कतना खच आएगा।

एन। आपको कतने कमचा रय  क  आव यकता होगी
ओ या आप कभी लांसर  या वतं  ठेकेदार  को काम पर रखगे

जी। कोई भी लाइसस और या पर मट जनक  आव यकता है और या आपने उ ह ा त कया है

. गुणव ा नयं ण
आप नरंतरता कैसे बनाए रखगे  आपके ारा उपयोग क  जाने वाली गुणव ा नयं ण या  का वणन कर।

एच। कोई भी ेडमाक  कॉपीराइट या पेटट जो आपके पास है या जसके लए आवेदन करने क  या म ह

. ान आपका 
वसाय कहाँ त है  आपने कंपनी अवलोकन म इस पर सं ेप म बात क । इस खंड म  उस जानकारी का ववरण के साथ व तार कर जैसे

म। आपके वसाय के लए आव यक बीमा कवरेज और इसक  लागत कतनी है

पी। नौकरी ववरण शा मल कर। यू। वेतन 
संरचना त घंटा  वेतनभोगी  आधार लस कमीशन  आ द  या है
आर। यो य कमचा रय  और ठेकेदार  को खोजने क  आपक  योजना कैसे है  एस। कस कार के 
श ण क  आव यकता है और आप कमचा रय  को कैसे श त करगे

ए। आपके ान का आकार

V. नदश  प रचालन योजना
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ऑपरेशनल लान से न को पढ़ने के बाद  पाठक को यह समझना चा हए क आपका वसाय दन त दन के आधार पर कैसे संचा लत होगा।

य द आप ाहक  को े डट पर बेचने क  योजना बना रहे ह  तो समझाएं

देर से भुगतान  और जब आप एक वक ल या सं ह एजसी को शा मल करगे।

अपने मुख आपू तकता  क  सूची बनाएं  जनम शा मल ह

बदलती लागत  • 
आपके आपू तकता  क  भुगतान शत या ह

संरचना।

• इ व  ऑडर करने के लए आपका लीड टाइम या है

• या आपको कुछ खास मौसम  के दौरान सामा य से अ धक इ व  क  आव यकता होगी  उदाहरण के लए  एक खुदरा व े ता क  आव यकता हो सकती है

• या आपके पास मह वपूण व तु  के लए एक से अ धक आपू तकता ह बैकअप के प म

• आप कौन सी े डट शत पेश करगे

• आप इ व  टनओवर क  कस दर क  अपे ा करते ह  यह उ ोग के औसत क  तुलना कैसे करता है

• या आप कसी आपू त क  कमी या अ पका लक वतरण सम या  क  अपे ा करते ह  य द हां  तो आप उ ह कैसे संभालगे

• आप नए ाहक  क  साख क  जांच कैसे करगे

• सुस त इ व  का कार और मा ा

• आपक  े डट नी तयां या ह गी। आप कतना े डट बढ़ाएगंे  व तार के लए मानदंड या ह

• आप कस कार क  सूची क े माल  आपू त  तैयार उ पाद  को संभाल कर रखगे

• आप धीमे भुगतान करने वाले ाहक  से कैसे नपटगे  अपनी नी तय  क  ा या कर  जैसे क आप कब अनुवत  कारवाई करगे

. आपू तकता

. े डट नी तयां

छु य  के खरीदारी के मौसम के लए अ त र  सूची।

• व तार से बताए ं क े डट क  पेशकश करने म आपको कतना खच आएगा  और दखाए ं क आपने इन लागत  को अपने मू य नधारण म शा मल कर लया है

• या आप आपू त क  लागत र या उतार चढ़ाव क  उ मीद करते ह  य द बाद वाला  तो आप इससे कैसे नपटगे

ेय

• इ व  का औसत मू य या होगा सरे श द  म  आप इ व  म कतना नवेश कर रहे ह

• उनक  े डट और वतरण नी तयां • इ तहास और 
व सनीयता

. इ वटरी य द आपके 
वसाय को इ व  क  आव यकता है  तो समझाएं

• या यह आपके उ ोग म व श  है या ाहक इसक  अपे ा करते ह

• नाम  पता  वेबसाइट
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VI. नदश  बंधन और संगठन

. संगठन चाट
एक संगठन चाट वक सत और शा मल कर। इसम वे दोन  भू मकाए ँशा मल होनी चा हए जो आपने पहले ही भरी ह और वे भू मकाए ँ ज ह आप भ व य म भरने क  
योजना बना रहे ह।

बी। मुनीम

इस खंड से पाठक  को आपके वसाय के पीछे के लोग  उनक  भू मका  और ज मेदा रय  और उनके पूव अनुभव क  समझ मलनी चा हए। 
य द आप व पोषण ा त करने के लए अपनी ावसा यक योजना का उपयोग कर रहे ह  तो जान ल क नवेशक और ऋणदाता सावधानीपूवक मू यांकन करते 
ह क आपके पास एक यो य बंधन ट म है या नह ।

सी। नदेशक मंडल

. आ मकथाएँ

डी। सलाहकार बोड

बंधन और संगठन अनुभाग को पढ़ने के बाद  पाठक को व ास होना चा हए क आपके पास एक यो य ट म है जो आपके वसाय का नेतृ व कर रही है।

अपनी बंधन ट म को हाइलाइट करने के लए अगले दो पृ  पर बंधन कायप क और संगठन चाट का उपयोग कर।

मा लक  और मुख कमचा रय  क  सं त आ मकथाए ँशा मल कर। र यूमे को प र श  म शा मल कर। यहां  त  कुछ पैरा ाफ म अपने 
और अपने मुख कमचा रय  के अनुभव को सं ेप म तुत कर। पछले अनुभव और कौशल पर यान क त कर ज ह ने आपक  ट म को इस 
वसाय म सफल होने के लए तैयार कया है। य द कसी के पास वसाय शु  करने और बढ़ाने का पछला अनुभव है  तो इसे व तार से बताए।ं

इ। बीमा एजट
एफ। सलाहकार

. अंतराल
समझाए ं क आप बंधन और या अनुभव म कसी भी अंतराल को भरने क  योजना कैसे बनाते ह। उदाहरण के लए  य द आपके पास व ीय जानकारी क  कमी है  तो 
या आप एक सीएफओ को नयु  करगे या एक एकाउंटट को बनाए रखगे  य द आपके पास ब  कौशल नह  है  तो या आप इन हाउस ब  बंधक को नयु  करगे या 
बाहरी ब  त न ध का उपयोग करगे

. सलाहकार

जी। बकर
एच। सलाहकार और अ य सलाहकार

अपनी पेशेवर सलाहकार सहायता ट म के सद य  क  सूची बनाएं  जनम शा मल ह

य द उनके पास अनुभव या वशेष ता है जो आपक  सफलता क  संभावना  को बढ़ाएगी  तो समझाए।ं उदाहरण के लए  या आपके गु  के पास समान वसाय शु  
करने और वक सत करने का अनुभव है

ए। त न ध
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बंधन कायप क

सलाहकार

बंधन या

जैव एस

अनुभव

अंतराल
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संगठन चाट

शीषक

शीषक

शीषक

शीषक

शीषक

शीषक

शीषक

शीषक

शीषक

शीषक

शीषक

शीषक

शीषक
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सातव । नदश  टाटअप य और पूंजीकरण

य द आप व पोषण ा त करने के लए वसाय योजना का उपयोग कर रहे ह  तो येक मा लक और येक मुख शेयरधारक के लए गत व ीय 
ववरण शा मल कर। गत व ीय ववरण  म वसाय के बाहर येक  क  संप  और देनदा रय  और उनक  गत नवल संप  का ववरण 
होना चा हए। नवेशक और या ऋणदाता आमतौर पर वसाय के मा लक  से टाटअप को व पो षत करने के लए गत संप  का उपयोग करने क  
अपे ा करते ह  और वे यह देखना चाहगे क आपके गत व  से आपके पास कतनी पूंजी उपल  है।

टाट अप य डाउनलोड कर और पूरा कर टे लेट। इस वसाय योजना पर काय करने के लए  आपको पहले से ही सबसे अ धक  य द सभी नह  तो 
आव यक जानकारी एक  कर लेनी चा हए थी। इस खंड के मु य भाग म  आंकड़  के पीछे क  सभी मा यता  क  ा या करना सु न त कर। आप इन 
खच  के साथ कैसे आए  य द आपने सुर त कया है या ऋण सुर त करने क  अपे ा करते ह  तो ोत रा श  रा श शत  कर। य द आपने नवेशक  
को सुर त या सुर त करने क  अपे ा क  है  तो समझाए ं क येक नवेशक कतना योगदान देगा और बदले म येक को कतने तशत वा म व ा त 
होगा।

. गत व ीय ववरण

. टाट अप य

ओप नग डे बैलस शीट डाउनलोड कर और पूरा कर । उ ाटन के दन अपने ावसा यक व  क  अपे त त का ववरण देने के लए इसका 
उपयोग कर। टाट अप य प क क  तरह  आंकड़  के पीछे क  धारणा  को  करना सु न त कर।

. ओप नग डे बैलस शीट

इस खंड म  वसाय के लए खोलने म शा मल खच  और आपको कतनी पूंजी क  आव यकता होगी  इसका ववरण द। आपके वसाय के खुलने के बाद चल 
रहे खच  को शा मल न कर  वे व ीय योजना म सूचीब  ह।  टाटअप खच  का यथासंभव सट क अनुमान लगाने से आपको पया त टाटअप पूंजी इक ा करने म 
मदद मलती है।

टाटअप य और पूंजीकरण अनुभाग को पढ़ने के बाद  पाठक को पता होना चा हए क वसाय शु  करने के लए कतने पैसे क  ज रत है और आप कतने अ े  
पूंजीकृत ह।

अ या शत खच  के लए अ त र  पूंजी शा मल करना सु न त कर। एक नया वसाय खोलना लगभग हमेशा अपे ा से अ धक खच होता है  और आपको 
तैयार रहने क  आव यकता होती है। इस आंकड़े को आक मकता के लए आर त  के तहत टाट अप य टे लेट म सूचीब  कर। आक मकता  के 
लए आपको कतना अलग रखना चा हए  बॉलपाक का आंकड़ा ा त करने के लए आप अपने उ ोग के अ य वसाय मा लक  से बात कर सकते ह। य द 
आप इस तरह से एक आंकड़े के साथ नह  आ सकते ह  तो अंगूठे का एक अ ा नयम आक मकता  के लए अपनी कुल टाटअप लागत का  से 

 अलग रखना है।
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आठव । नदश  व ीय योजना

कैश लो टेटमट ैक करता है क आपके वसाय के पास कसी भी समय कतनी नकद  है। एक बार जब आपका वसाय चल रहा हो और चल रहा हो  
तो आप अपने नकद  वाह ववरण पर कड़ी नजर रखना चाहगे। हालाँ क  अभी के लए  आप एक नकद  वाह ेपण बना रहे ह। अपने ापार चे कग खाते 
के पूवानुमान के प म नकद  वाह ेपण के बारे म सोच। यह ववरण देता है क आपको इ व  कराए और पेरोल जैसी चीज  पर पैसा खच करने क  
आव यकता है  और जब आप ाहक  और ाहक  से भुगतान ा त करने क  अपे ा करते ह। उदाहरण के लए  आप ब  कर सकते ह  ब  को पूरा करने 
के लए सूची खरीदनी होगी  और ाहक से   या  दन  के लए भुगतान एक  नह  करना होगा।

आपक  व ीय योजना शायद आपक  ावसा यक योजना का सबसे मह वपूण त व है। कजदाता और नवेशक इसक  व तार से समी ा करगे। अपनी व ीय योजना वक सत करने से 
आपको अपने टाटअप के लए व ीय ल य नधा रत करने और उसक  व ीय ज रत  का आकलन करने म मदद मलती है। न न ल खत को शा मल क जए

नकद  वाह ेपण इन कारक  को यान म रखता है  जससे आपको आगामी खच  के लए बजट म मदद मलती है ता क आपका वसाय पैसे से बाहर 
न हो।

.  महीने के लाभ और हा न का अनुमान

 महीने का कैश लो टेटमट डाउनलोड कर और अपने अनुमान बनाने के लए इसका इ तेमाल कर।

आय ववरण या पी एडं एल के प म भी जाना जाता है   महीने का लाभ और हा न ेपण आपक  ावसा यक योजना का क ब  है।  महीने का 
लाभ और हा न ेपण डाउनलोड कर और अपनी अनुमा नत ब  बेची गई व तु  क  लागत और सकल लाभ भर। आपके ारा खंड IV म बनाए गए 
ब  पूवानुमान का संदभ ल । फर अपने खच  कर  से पहले शु  लाभ  अनुमा नत कर  और शु  प रचालन आय को सूचीब  कर।

. वैक पक   साल का कैश लो टेटमट
आपक  आव यकता  और आपक  ावसा यक योजना के उ े य के आधार पर  आप  साल का कैश लो टेटमट भी शा मल करना चाह सकते ह। 
अगर ऐसा है  तो  साल का कैश लो टेटमट डाउनलोड कर और अपने अनुमान बनाने के लए इसका इ तेमाल कर। यह महीने के कैश लो टेटमट 
क  तुलना म ब त सरल द तावेज़ है  ले कन फर भी योजना बनाने म उपयोगी हो सकता है।

अपने पी एडं एल म सं या  के पीछे क  धारणा  क  ा या करना सु न त कर। आप इन आंकड़  के साथ कैसे आए  इसके बारे म व तृत नोट रख  
संभा वत व पोषण से संबं धत  के उ र देने के लए आपको इस जानकारी क  आव यकता हो सकती है

. अनुमा नत बैलस शीट

. वैक पक   साल का लाभ और हा न ेपण

ोत।

एक बैलस शीट मा लक क  इ वट  पर प ंचने के लए कंपनी क  देनदा रय  को उसक  संप  से घटा देती है। आपने पहले ही खंड  म एक शु आती 
दन क  बैलस शीट बना ली है। अब  बैलस शीट अनुमा नत  डाउनलोड कर

एक वसाय योजना के लए तीन साल का लाभ और हा न ेपण आव यक नह  है। हालाँ क  य द आप अपने वसाय क  व ीय त पहले वष 
के बाद पया त प से बदलने क  उ मीद करते ह  या य द नवेशक  या उधारदाता  को इसक  आव यकता होती है  तो आप एक बनाना चाह सकते 
ह। वष य लाभ और हा न ोजे न टे लेट डाउनलोड कर  और अपना ोजे न बनाने के लए इसका उपयोग कर।

और अपने पहले वष के अंत म अपने वसाय क  अनुमा नत व ीय त दखाते ए एक अनुमा नत बैलस शीट बनाए।ं दोन  के बीच मु य अंतर यह है क 
अनुमा नत बैलस शीट म वसाय के पहले वष के संचालन के प रणाम व प कसी भी मा लक क  इ वट  शा मल होती है। ऋणदाता और नवेशक इस 

ेपण को देखना चाह सकते ह।

. नकद  वाह ेपण
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य द आप उधारदाता  या नवेशक  से व पोषण ा त करने के लए वसाय योजना का उपयोग कर रहे ह  तो आप पूंजी कैसे करगे और आप कस प रणाम क  
अपे ा करगे  इसका एक ेकडाउन दान कर। उदाहरण के लए  शायद आप पैसे का उपयोग नए उपकरण खरीदने के लए करगे और उ मीद करगे क आपक  
उ पादन मता दोगुनी हो जाएगी।

. ेक ईवन कैलकुलेशन

व ीय योजना अनुभाग को पढ़ने के बाद  पाठक को आपके व ीय अनुमान  के पीछे क  धारणा  को समझना चा हए और यह नणय लेने म स म होना चा हए क 
या ये अनुमान यथाथवाद  ह।

ेक ईवन व ेषण आपक  लागत  को कवर करने के लए आव यक ब  मा ा को ोजे ट करता है। सरे श द  म  ापार कब टूटेगा  ेक ईवन एना ल सस 
टे लेट डाउनलोड कर और अपने लाभ और हा न अनुमान  का उपयोग करते ए  अपनी अपे त न त और प रवतनीय लागत दज कर। अपने खुद के वसाय को 
दशाने के लए े णय  को समायो जत कर।

एक SCORE सलाहकार आपके वसाय के अनु प आपक  व ीय योजना को पूरा करने म आपक  सहायता कर सकता है। एक SCORE संर क खोज।

आप अलग अलग प र य  के लए अलग अलग ेक ईवन व ेषण भी बना सकते ह। उदाहरण के लए  आपक  पेरोल क  लागत इस बात पर नभर करती है क 
आप पूणका लक कमचा रय  को काम पर रखते ह या वतं  ठेकेदार  का उपयोग करते ह। अलग अलग ेक ईवन व ेषण बनाने से आपको सबसे अ ा वक प 
नधा रत करने म मदद मल सकती है।

. पूंजी का उपयोग
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IX. नदश  प र श
अनुबंध या लाइसस जैसे सहायक द तावेज़  के साथ अपनी ावसा यक योजना को अ व त करके अपने पाठक  को धीमा न कर। इसके बजाय  इन द तावेज  को 
प र श  म रख  और उ ह योजना के मु य भाग म देख ता क पाठक ज रत पड़ने पर उ ह ढंूढ सक।

. मा लक मुख कमचा रय  के र यूमे

. व ापन वपणन साम ी

आप कोई अ य साम ी भी शा मल कर सकते ह जो पाठक  को आपके वसाय क  पूरी त वीर देगी या आपक  योजना म आपके ारा कए गए अनुमान  और 
धारणा  का समथन करेगी। उदाहरण के लए  हो सकता है क आप अपने ता वत ान क  त वीर  आपके ारा पेटट कराए जा रहे उ पाद के च  या त वीर  
या आपके बाजार क  अनुमा नत वृ  को दशाने वाले चाट शा मल करना चाह।

. बौ क संपदा ेडमाक  लाइसस  पेटट  आ द

. संपा क के प म उपयोग क  जा सकने वाली संप य  क  सूची

. समझौते प े  अनुबंध  खरीद आदेश  आशय प  आ द

. उपकरण  क  सूची . बाजार 
अनुसंधान अ ययन

नीचे कुछ त व दए गए ह ज ह कई वसाय वामी अपने प र श  म शा मल करते ह।

प र श  क  समी ा करने के बाद  पाठक को संतु  महसूस करना चा हए क पूरी योजना म मा यता  का समथन लेखन और सा य ारा कया जाता है।

. जनसंपक चार . लू ट योजनाएं

Machine Translated by Google



• नवेशक बोड म या बंधन म कैसे शा मल ह गे

• अपनी क मत  और उ ह सेट करने के तरीक  के बारे म बताए।ं • सेवा  क  लगातार 
सुपुदगी सु न त करने के लए आप कन णा लय  और या  का उपयोग करगे  • आप कन गुणव ा नयं ण या  का 
योग करगे

नवेशक  से पूंजी जुटाने के लए

• मील के प र या शत ज ह आप वीकार करगे

• अनुरो धत चुकौती शत चुकौती के लए वष  क  सं या

• आपके ारा वक सत कए जा रहे कसी भी नए उ पाद या टाटअप के बाद वक सत करने क  आपक  योजना के बारे म बताए।ं

• नवेशक  के लए बाहर नकलने क  रणनी त बायबैक  ब  या आईपीओ

• आप कतना पैसा मांग रहे ह • आप पैसे का उपयोग 
कैसे करगे

• या वशेष म क  आव यकता है  • नमाण 
के लए आपको कन क े माल क  आव यकता है  या इनके भंडारण के लए कोई वशेष आव यकताए ंह  • आप कन गुणव ा नयं ण या  का योग 
करगे  • आप इ व  तर  का बंधन कैसे करगे

• अपने े डट  भुगतान और सं हण नी तय  और या  क  ा या कर। • आप अपने ाहक आधार को 
कैसे बनाए रखगे और लंबी अव ध के अनुबंध ा त करगे  • टाटअप के बाद आपके ारा वक सत क  जा रही 
कसी भी नई सेवा  या सेवा  के बारे म बताए ं ज ह आप जोड़ने क  योजना बना रहे ह।

बकर जानना चाहते ह क आप ऋण चुकाने म स म ह गे। य द वसाय योजना बकर  या अ य उधारदाता  के लए है  तो इसम शा मल ह

• आप पैसे का उपयोग कैसे करगे और यह आपके वसाय को बढ़ने म कैसे मदद करेगा • नवेश पर 
अनुमा नत लाभ

• ता वत भौ तक संयं  क  उ पादन मता सीमाए ं या ह

• या आप अ य वसाय  को कोई काम उपठेके पर दगे  य द हां  तो कतने तशत काय उप ठेके पर दये जायगे 

• नवेश रा श जो आपको अ पका लक चा हए

अपनी व श  आव यकता  दशक  और उ ोग के लए अपनी ावसा यक योजना को संशो धत कर। मदद करने के लए यहां कुछ दशा नदश दए गए ह

• अपने उ पाद उ पाद  के नमाण म शा मल काय  क  ा या कर।

सेवा वसाय के लए

• आपके पास कोई संपा क और आपके संपा क के व  सभी मौजूदा हणा धकार  क  सूची

• व ीय रपो टग जो आप नवेशक  को दान करगे

• आपक  आपू त ृंखला या है

• यह कैसे आपके वसाय को मजबूत बनाएगा

• वा म व का तशत जो आप नवेशक  को दगे

• कस उपकरण क  आव यकता है  उपकरण क  उ पादन मता सीमाए ं या ह

• नवेश रा श जो आपको दो से पांच वष  म चा हए होगी

बकर  से पूंजी जुटाने के लए

या आप उप ठेकेदारी पर लाभ कमाएगंे

एक व नमाण वसाय के लए

नवेशक नाटक य वृ  क  तलाश म ह  और वे पुर कार  म ह सेदारी क  उ मीद करते ह। य द वसाय योजना नवेशक  के लए है  तो इसम शा मल ह

• आप कमचारी उ पादकता को कैसे मापगे

X. नदश  योजना को प र कृत करना
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o ईमेल माक टग सेवाए ं• या आपके 
ारा चुने गए समाधान  को आव यकतानुसार ज द  से बढ़ाया या घटाया जा सकता है

• आपको अपने उ पाद कहां मलगे  या आप इनका नमाण इन हाउस करगे  इ ह नमाता  से खरीदगे या ॉप शपस का उपयोग करगे  • आप रटन और 
ए सचज को कैसे संभालगे  • आपक  ाहक सेवा नी तयां या ह  आप ाहक सेवा कैसे दान करगे  • या आप अपनी खुद क  कसी मा लकाना 

तकनीक का उपयोग करगे और य द हां  तो इससे आपको या लाभ मलते ह

एक खुदरा ापार के लए

• उन व श  ांड  क  सूची बनाए ं ज ह आप ले जाने क  योजना बना रहे ह जो आपको त धा मक लाभ दान करगे।

• य द आप भौ तक उ पाद बेच रहे ह  तो आप उ ह कैसे ांड और पैकेज करगे
• या आप अपनी वेबसाइट  ऑनलाइन माकट लेस जैसे अमेज़न  या दोन  पर ब  करगे

• आप इ व  का बंधन कैसे करगे  आप कस सूची बंधन सॉ टवेयर का उपयोग करगे

• अपनी ई कॉमस साइट को चलाने के लए आप कन तकनीक  दाता  और लेटफॉम का उपयोग करगे

सॉ टवेयर या SaaS वसाय के लए

• आपका मू य नधारण ढांचा या है  या आप न शु क परी ण  मयम  या सशु क वसाय मॉडल का उपयोग करगे  • य द आप 
न शु क सेवाए ंया न शु क परी ण वक प दान करते ह  तो आप ाहक  को भुगतान मॉडल पर कैसे बेचगे  कतने तशत ाहक  के भुगतान करने वाले 

ाहक बनने क  उ मीद है  • या आपने अपने सॉ टवेयर का परी ण कया है  या कोई शु आती अपनाने वाले  पहले से ही उ पाद का उपयोग कर रहे 
ह  • आवत  राज व बनाने के लए आप लंबी अव ध के अनुबंध  को कैसे ो सा हत करगे  • आप तेजी से बदलते बाजार  ौ ो ग कय  और लागत  का बंधन 
कैसे करगे

• आप कस कार के भुगतान वीकार करगे  आप कस भुगतान सं करण सेवा का उपयोग करगे  • आप कस पॉइंट ऑफ़ सेल 
सॉ टवेयर और हाडवेयर का उपयोग करगे  • अपनी माकअप नी तय  क  ा या कर। आपक  क मत लाभदायक  त ध  और आपके 
ांड के अनु प होनी चा हए। • आरं भक इ व  तर  उ ोग क  औसत वा षक इ व  टनओवर दर  आरएमए म उपल  का पता लगाएं

ओ वेब हो टग सेवा

• आप अपनी कंपनी को त ध  कैसे रखगे

ओ वेब डजाइन सेवा

पु तक । अपने ारं भक इ व  नवेश को औसत टनओवर दर से गुणा कर। प रणाम आपके ारा बेचे गए माल क  पहले वष क  अनुमा नत लागत के 
कम से कम बराबर होना चा हए। य द नह  तो आपको टाटअप इ व  के लए अ धक बजट क  आव यकता हो सकती है।

• या आप इन हाउस डेवलपस का उपयोग करगे या इस फ़ं न को आउटसोस करगे  • आप 
ाहक सहायता कैसे दान करगे  • आप मुख क मय  को कैसे बनाए रखगे  • या आप कसी 
वा म व या व श  सॉ टवेयर का उपयोग कर रहे ह जो आपको त धा म बढ़त दान करेगा

• आप अपनी बौ क संपदा क  र ा कैसे करगे  • लॉ च के बाद आप कन 
अ त र  उ पाद  या मौजूदा उ पाद  के अपडेट क  योजना बना रहे ह

• आपक  ाहक सेवा नी तयां या ह  • आप रटन और ए सचज 
को कैसे संभालगे  • या आपके खुदरा टोर म भी कोई ई कॉमस साइट 
होगी  या भ व य के लए योजना बनाई गई है

एक ईकॉमस वसाय के लए

ओ शॉ पग काट दाता
o भुगतान सं करण सेवा

• या आप एक भौ तक उ पाद  एक सेवा  एक ड जटल उ पाद जैसे ईबुक  या कुछ संयोजन बेचगे

o पू त और श पग सेवाएं

ये
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अब जब आप लगभग  समा त हो चुके ह। . .

वापस जाना याद रख  और कायकारी सारांश को पूरा कर।

सभी कायप क  और कायकारी सारांश को भरने के बाद  उनका ट आउट ल और आपके पास एक वसाय योजना है। अपनी योजना क  समी ा करने और उसे प रशो धत करने 
के लए SCORE सलाहकार के साथ काम कर।

Machine Translated by Google


